Brevet de Technicien Supérieur (BTS) Conseil et Commercialisation de
Solutions Techniques (CCST) - 2eme année

Lycée JOLIOT CURIE

Niveau du diplome préparé

Bac +2

Stage

Le BTS Conseil et Commercialisation de Solutions Techniques (CCST), proposé en formation initiale, est un dipléme de
I’enseignement supérieur public. Préparé en deux ans, il forme des futurs professionnels possédant une double

compétence technique et commerciale, leur permettant d’accompagner les entreprises dans la commercialisation de
solutions techniques adaptées aux besoins de leurs clients.

La formation s’articule autour de quatre pbles de compétences :

- Concevoir et commercialiser des solutions technico-commerciales ;

- Assurer le management de I'activité commerciale ;

- Développer la clientéle et entretenir la relation client ;

- Mettre en ceuvre une expertise commerciale au service de la performance de |I'entreprise.

Afin de favoriser I'acquisition d’'une expérience professionnelle concréete, la formation comprend 16 semaines de stage
en entreprise, réparties sur les deux années du cursus.

Domaine

Commerce - Vente - Marketing - Distribution

Contact

Nancy GUILLARD
Lycée JOLIOT CURIE

Coordonnées

ce.0100015m@ac-reims.fr
03252499 34

Localisation de I’établissement
Communauté de Communes des Portes de Romilly-sur-Seine

Remarque

Durée Stage ou Alternance : 16 semaines

Stage ou Alternance débutant en : Décembre, Janvier

Période de stage :

Sep Oct Nov Dec Jan Fev Mar Avr Mai Juin Juil Aou
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